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Dominik Locher

Es kann sehr zeitaufwändig werden, ein 
Portfolio zu konstruieren, die Asset Al-
location zu bestimmen, das richtige Anla-
geprodukt zu finden und sich täglich mit 
den Märkten zu beschäftigen – dies erst 
recht, wenn es für einzelne Kunden per-
sonalisiert erfolgen soll. Es gibt nun aber 
eine kreative Lösung mit vielen Vorteilen.

INNOVATION  
ALS STARKER ANTRIEB

Die modern konzipierte Open Wealth 
Plattform guide[dot]capital bietet der 
Buy-Side – also Finanzplanern, Anlagebe-
ratern, Vermögensverwaltern und weiteren 
RoboAdvisor-Plattformen – einen Markt-
platz für Anlagelösungen. Dadurch erhal-
ten diese Zugang zu Expertenwissen, das 
automatisiert in den Anlageberatungs-Pro-

zess einfliessen kann. Auf Basis von Ein-
zelfonds und speziell auch Fonds-Portfo-
lios können Anlagestrategien erstellt und 
umgesetzt werden. Anlageentscheide ge-
hen über die reine Kostenbetrachtung hi-
naus. Darum wollen wir den Zugang zu Ex-
perten ermöglichen und mit dem eigenen 
Fachwissen kombinieren.
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Reale und virtuelle Welt kombiniert
Die Fondsplattform verbindet klassi-
sche Bausteine (also die real existieren-
den Fonds mit Valorennummer etc.) mit 
Fonds-Portfolios bzw. Modell-Portfo-
lios (der virtuellen Welt aus mehreren, 
aggregierten Fonds). Finanzintermediä-
re können mit den realen und/oder vir-
tuellen Bausteinen eine personalisier-
te Anlagestrategie erstellen, wobei das 
Tool eine konkrete Implementierung mit 
den entsprechenden Produkten und de-
ren Gewichtung vorschlägt. Wichtig ist, 
dass die Fonds-Portfolios laufend aktua
lisiert werden und sich eine personali-
sierte Anlagestrategie somit automatisch 
der Marktsituation anpasst. Beispielswei-
se kann ein Fonds-Portfolio genutzt wer-
den, welches auf Basis von Forschungsar-
beiten der ETH Zürich regelbasiert zwi-
schen Aktien-Investments und Liquidität 
umschichtet und auf diese Weise Ver-
lust-Phasen reduziert und eine deutlich 
stabilere Renditeentwicklung bietet. Die 
Plattform bietet den Nutzern insgesamt 
einen zeitsparenden, effizienten Markt-
navigator.

Emotionen
Anleger entscheiden sich oft für ein In-
vestment aufgrund der Performance 
und Risikoerwartungen. Dabei geht oft 
vergessen, dass gerade in turbulenten 
Marktphasen Emotionen wichtige Ent-
scheidungen auslösen. Ein Verlust bei 
einer Nestlé-Aktie wird oft als weniger 
schlimm empfunden, weil es eine solide 
Firma ist, als ein Verlust in einem Fonds, 
den der Kunde nicht im Detail kennt. Mit 
der Personalisierung von Anlagestrate
gien soll den Emotionen eine höhere Be-
deutung zukommen, damit in schwierigen 
Marktphasen an der gewählten Strategie 
festgehalten wird.

Durch die Personalisierung identifiziert 
sich der Kunde mit der Anlage und be-
hält die einmal festgelegte Strategie auch 
in schlechten Zeiten bei, was für die Er-
reichung der langfristigen Ziele essen
ziell ist. Die Plattform ermöglicht dabei, 
unterschiedliche Portfolios zu gestal-

ten und für einen bestimmten Zweck zu 
führen. Es können etwa mehrere Port-
folios mit unterschiedlichen Risikopro-
filen bestimmten Spar- und Anlagezie-
len zugeordnet werden und überdies 
noch als Gesamt-Portfolio konsolidiert  
werden.

Effizienz und Professionalität
Die Plattform unterstützt Finanzinter-
mediäre und spart Zeit bei der Suche 
nach Anlageprodukten, Reallokationen 
und der Implementierung von Anlage-
strategien. In Abhängigkeit des gewähl-
ten Bausteins kann der Finanzinterme-

Vorteile für Finanzintermediäre

Durch den Einsatz von Fonds-Portfolios anstelle von Einzelfonds wird das Le-
ben vereinfacht. Ein Berater kann selbst entscheiden, ob er nur das Risikoprofil 
herleiten will und hernach ein dazu passendes Portfolio wählen möchte. Er kann 
verschiedene Fonds-Portfolios kombinieren und gegebenenfalls noch einzelne 
Fonds anfügen, um damit die Bedürfnisse seines Kunden zu decken und eine 
einzigartige Lösung anzupreisen. Finanzintermediäre erhalten konkrete Produkt-
vorschläge zur Abbildung des Marktsegments; sie erhalten ebenfalls Umschich-
tungsempfehlungen, etwa mit Blick auf Wirtschaftszyklen. 

Das Tool unterstützt Finanzplaner bei der Umsetzung von Anlagestrategien, es 
steigert deren Investment-Kompetenz, belässt ihnen jedoch die Kontrolle. Vermö-
gensverwalter oder Robo-Advisors ihrerseits können auf Basis von Fonds-Port-
folios personalisierte Anlagestrategien (Muster-Portefeuilles) erstellen und von 
der Expertise Dritter profitieren. Die eigenen Portefeuilles können dabei über 
eine API abgerufen werden.

Vorteile für Fondsanbieter

Sie erhalten eine innovative Vertriebsplattform mit Mehrwert für die Buy-Side 
als Nutzer. Asset Manager und Fondsanbieter erhalten fokussierte Publizität bei 
einer hochinteressanten Zielgruppe. Sie können die jeweils zu promotenden Pro-
dukte in eine Art «Schaufenster» stellen anstatt auf einer Angebotsliste mit meh-
reren tausend Fonds unterzugehen. Es sollen also nur jene Produkte im Rampen-
licht stehen, die als Flagships eine vertiefte Expertise zeigen.

Über kombinierte Fonds-Portfolios können Produkte auch in einem neuen Kleid 
präsentiert werden (also: Anlagelösungen statt Produktverkauf). Standard-Pro-
dukte erhalten eine Einzigartigkeit, wenn sie als Anlagelösung präsentiert wer-
den. Interessant ist auch die Möglichkeit, im Verbund mit anderen Anbietern 
gemeinsam eine kreative Anlagelösung zu präsentieren. Ein fokussiertes Ange-
bot erhöht die Visibilität der entsprechenden Fondsbausteine, was sich auf die 
Zuflüsse auswirkt. Das Tool bietet Asset Managern und Fondsanbietern Skalie-
rungsmöglichkeiten und eine echte Schnittstelle zu Finanzintermediären. Die 
Plattform erschliesst überdies Wissen über die Bedürfnisse der Finanzinterme-
diäre und fördert ganz generell den Brand.
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diär bei Bedarf einen höheren Einfluss 
auf die Struktur nehmen. Wird etwa ein 
ausgewogenes Modell-Portfolio als Ba-
sis gewählt, so wird die Gewichtung und 
die konkrete Fondsauswahl inklusive re-
gelmässigem Rebalancing delegiert. Ein 
Finanzintermediär hat also hauptsächlich 
das geeignete Risikoprofil für seinen Kun-
den festzustellen. 

Er hat (ein Beispiel) aber auch die Mög-
lichkeit, als Basis ein Fonds-Portfolio 
für globale Aktien mit einem einzelnen 
Obligationen-Fonds zu kombinieren. So 
folgt er dem Portfolio für die Aktien-
wahl, welches für ihn die entsprechen-
den Aktienfonds auswählt und laufend 
optimal gewichtet. Seine Wahl des Obli-
gationen-Bausteins bleibt jedoch fix, bis 
er selbst eine Reallokation vornimmt. 

Vielfältige Nutzungsmöglichkeiten
Der Nutzer kann somit selbst entschei-
den, welche Expertise er in die Struktu-

rierung des Vermögens einbringen möch-
te. Ein Finanzplaner kann für einen Pri-
vatkunden ein geeignetes Fonds-Port-
folio wählen, ein Vermögensverwalter 
auf Basis von Fonds-Bausteinen eine ei-
gene Strategie erstellen und simulieren. 
Die Plattform bietet ausserdem die Mög-
lichkeit, bestehende Portfolios durch Fo-
tografieren des Depotauszuges mit dem 
Smartphone einzulesen und einen De-
pot-Check durchzuführen oder die Po-
sitionen im Excel weiter zu verarbeiten. 

Testen Sie die Gratis-App
Mit einer personalisierten Anlagestrategie 

können Sie als Finanzintermediär Ihren Kun-
den einzigartige Lösungen anpreisen. Profitie-

ren Sie von einer zeitsparenden Anlagever-
waltung und steigern Sie Ihren Erfolg mit  
intelligenten Bausteinen von namhaften  

Experten dank dem effizienten StrategyBuilder. 
www.guide.capital 

Dominik Locher
Geschäftsleiter der  
efficient.capital AG, Zürich


